
 

 

抖音集团商业化 2023 校招 CEP 计划 

团队介绍 

抖音集团商业化是综合的数字化营销服务平台，致力于让不分行业、地域的企业及个

体都能通过数字化技术激发创造、驱动生意，实现商业的可持续增长。 

 

重点岗位推荐 

机会多多，虚位以待！ 

中国销售业务平台 

商业卓越计划管培生（CEP）-商业化 

项目定位 

CEP 全称【Commercial Excellence Program】，中文【商业卓越计划】，是中国销售

业务平台全行业的核心人才培养项目，面向全球院校，选拔高潜人才，培养复合型数

字营销专业人才及管理者，在销售、运营和战略/经分等多领域深入探索。  

培养方向包含但不限于： 

销售大咖：通过数据分析客户需求，为客户提供咨询服务、产品培训、优化投放、数

据分析等营销策略，制定整合营销方案及策略，推动各行业营销策略的实施。 

运营专家：深入理解产品体系， 研究行业数据并洞悉广告主需求，结合客户生意规划，

输出产品投放策略，挖掘商业机会，推动业绩增长 。 

战略/经分：研究互联网行业广告产品和广告市场，掌握互联网产品商业化思路，负责

数据分析及业务洞察，进行业务分析深度追因，业务策略量化验证等。 

项目优势： 

1. 了解前沿互联网数字营销玩法，亿量级 DAU 产品驱动客户生意增长； 

2. 多届项目沉淀系统化的培养体系，集平台全行业的资深导师，助力高速成长； 

3. 12 个月跨行业跨方向的轮岗实践，深入海内外 To B 快消、游戏、汽车、电商、企

业加盟等行业商家商业化业务经营，让你的未来有更多可能性。 

工作地点：北京/上海/广州 



 

 

职位要求： 

1. 2023 届获得本科及以上学历，专业不限； 

2. 热爱互联网行业，持续保持对互联网数字营销的较高热情； 

3. 好奇心：有好奇心，敏锐学习，积极思考，探究本质； 

4. 有韧性：自驱力强，勇于接受挑战、压力与挫折，并能够持续寻求提升方法； 

5. 善协作：沟通坦诚、准确、简洁、理性，重视协作，能够影响他人为共同目标努

力并促进结果达成； 

6. 轮岗期内可接受北上广异地轮岗。 

 投递须知，一步到位 

投递流程 

投递简历-筛选简历-笔试-面试-offer 

网申开启，等你来投 

 

 

 

 

 

 

 

 

扫码关注抖音集团商业化人才微信公众号                                           

了解更多资讯 

一键投递简历 

你的 offer 已就位 

 

更多咨询 一键投递 


